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[ArbedetltEH [Navn]

[E-mail]

OBS:Gemfilen  lokalt, for du udfylder [Telefon]

[Beskriv idéen pa to linjer]

N
o
Hvad skal opfindelsen forandre?
5 Hvorfor er opfindelsen vigtig/veerdifuld?
8
>
Hvordan virker opfindelsen?
[Hvad skal iveerkseettes? Hvem involverer det? Hvad er de ufravigelige 'ingredienser'?]
C
)
n
)
©
=
a
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Hvad gor idéen original?
[Hvad er det nye? Hvilke initiativer ligner din idé?]

Originalitet

Hvad er din personlige motivation for at arbejde med videre med idéen?

Hvem er dine mulige samarbejdspartnere?
[Personer, organisationer mv.]

Samarb.

Hvem er de mulige finansieringskilder?
[Fonde, salg, sponsorat, forretningsmodel mv.]

Hvad har du brug for, for at komme videre med idéen?

Husk for du sender skemaet: Det kreever mange valg at beskrive en idé kortfattet. Er det vigtigste med? — og det overflodige veek?
Fa evt. en anden til at lzese papiret igennem, og tiek om de forstar, hvad idéen gar ud pa.
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Vurdering af idéens potentiale — et udgangspunkt for dialog

Vurdér din idés potentiale ved at besvare spgrgsmalene i skemaet nedenfor.
Skalaen gar fra 1-5, hvor 1 er mindst og 5 er storst. Vi bruger skemaet som udgangspunkt for en dialog omkring idéen.

REIEVENRE

1. | hvor hgj grad lgser eller forebygger opfindelsen en social eller
samfundsmaessig problemstilling?

OO®O0O

1 2 3 4 5

2. | hvor hgj grad muligger opfindelsen nye sociale fremskridt?

OO0®0O0O

1 2 3 4 5

3. | hvor hgj grad er opfindelsen original?

OO0®O0O

1 2 3 4 5

5
8
. : . . . n
g 4. | hvor hgj grad vil opfindelsen have nyhedsmediernes interesse? O O @ O O
2 1 2 3 4 5
>
z
5. Hvor stort er opfindelsens spredningspotentiale (fx i forhold til andre
malgrupper, fagomrader, geografi)? O O @ O O
1 2 3 4 5
6. Hvordan vurderer du opfindelsens potentielle holdbarhed? (Er den fx
gkonomisk og/eller organisatorisk baeredygtig?) C1> C2> C;) C4> C5>
7. I hvor hgj grad vurderer du, at du selv har de kompetencer der skal
=< til for at udvikle og realisere idéen? O O @ O O
8 1 2 3 4 5
2
= 8. | hvor hgj grad vurderer du, at du har adgang til det ngdvendige
o
o) netveerk i forbindelse med udvikling og realisering af idéen? O O @ O O
2 1 2 3 4 5
o
8
5 9. | hvor hgj grad har du testet idéen af pa kritiske venner? O O @ O O

1 2 3 4 5

10. | hvor hgj grad er du indstillet pa, at andre udvikler og realiserer din
idé, hvis det bliver ngdvendigt?

OO0®O0O

1 2 3 4 5
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Seelg idéen i tre korte saetninger

Gem og send den udfyldte pdf-fil til os pa
sekretariat@socialeopfindelser.dk

vent Vi vurderer din idé — og om vi kan hjeelpe - og vender
tilbage til dig.

g
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